Berendsen har Sveriges modernaste mattvätteri
Ingress:
Sveriges modernaste och största mattvätteri finns i Veddesta utanför Stockholm.  Dagligen levereras 3 100 mattor till olika kunder och 20 ton mattor tvättas på anläggningen. ”Tvätteriet har den senaste teknologin i hela mattprocessen och minskad energiåtgång är den stora vinsten”, säger platschef Jörgen Skoglund. 
Nu är det 9 månader sedan Sveriges modernaste och största mattvätteri slog upp dörrarna i Veddesta utanför Stockholm. Totalt körs mattor till 10 500 leveransställen från Berendsens Stockholmsanläggning. Dagligen levereras 3 100 mattor till olika kunder och 20 ton mattor tvättas. Det råder ingen tvekan om att anläggningen är stor, men vad är det som gör tvätteriet så modernt?
”Tvätteriet har den senaste teknologin i hela mattprocessen och minskad energiåtgång är den stora vinsten”, säger platschef Jörgen Skoglund.  Till exempel så används det heta avloppsvattnet för att värma upp inkommande vatten.  Värmen från torktumlarna tas också till vara och används för att värma upp anläggningen. Att välja gasol som energikälla istället för olja var ett naturligt val eftersom det är effektivare och ger mindre miljöpåverkan än traditionell oljedriven ångpanna. Tvätteriet har även en reningsanläggning som renar vattnet innan det släpps ut i kommunalt avlopp. Fokusen på miljön fortsätter även utanför produktionen då majoriteten av anläggningens bilar är miljöfordon. Andelen miljöbilar ökar hela tiden allt eftersom nya bilar köps in.
Den för kunden största vinsten med den nya Stockholmsanläggningen är en effektivare distribution med minskade ledtider. Förut transporterades mattorna dagligen till Hofors där de tvättades och sedan kördes tillbaka till kunderna i Stockholmsregionen. På så vis var det svårt att anpassa sig till kunders varierande behov.
Platschef Jörgen Skoglund påpekar, - ”med den ökade närheten har vi kunnat höja vår servicenivå till kunden med till exempel flexibel bytesfrekvens. Under de värsta slaskmånaderna har vi kunnat erbjuda mattbyte 2 gånger per vecka istället för 1 gång vilket tidigare var vår maxgräns”.
- ”Att sälj, kundservice, produktion och distribution finns i samma hus leder till kortare kontaktvägar, och även det hjälper oss att fokusera på vår service till kunden, fortsätter Skoglund. 
Som divisionsdirektör Petter Månsson tillägger, ”ökad fokus på service är en del i vår satsning mot Leading Service Excellence och målet är att förbättra vårt arbetssätt och den service vi ger våra kunder”.
Det har varit stor efterfrågan på mattor under både fjolårets och årets snöiga vintrar. ”Vi är bara glada att vi kan bidra till en ren golvmiljö i våra kunders fastigheter”, säger Jörgen. 



