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PRESSMEDDELANDE
Bredd och omfattning bland Nordbyggs utställare

Bredden av utställare på Nordbygg är stor. Gemensamt för dem alla är att de ser Nordbygg som den bästa plattformen för att nå ut. Och det oavsett om målet är att sälja produkt eller tjänst i Norden och Baltikum, sprida kunskap eller driva debatt. 

Tre utställare som varit med förr och som återkommer till Nordbygg i april 2018 är TMF (Trä och möbelföretagen) och golvföretaget Flowcrete och Panasonic.

Göra affärer

– Nordbygg är mässan vi inte vill missa, säger Hans Larsson, försäljnings- och marknadschef, Flowcrete. 

Nordbygg 2016 var enligt Hans Larsson mycket bra för Flowcrete. Många besökare i montern, ett stort antal genomförda möten med bland annat föreskrivare och intressanta diskussioner.

– Deltagandet ledde också till flera bra affärer. För Nordbygg 2018, gäller nu att överträffa det vi uppnådde 2016, säger han.

För att nå det målet satsar Flowcrete på en större monter och på ett mer både aktiverande och pedagogiskt utställningskoncept, för att besökarna ska få en ännu bättre förståelse för företagets golvsystem.  

Internationell närvaro

Men flera nya och gröna lösningar för värmepumpar i pipen var det självklart för Panasonic att efter ett uppehåll åter ställa ut i egen monter på Nordbygg.

– Närvaro på Nordbygg är jätteviktigt, säger Sofia Törnlöf, Marknadschef på Panasonic Sverige.  Genom att synas på Nordbygg når vi inte bara målgrupperna i Sverige och övriga Norden utan även kunder i de viktiga baltiska staterna. 
Sprida kunskap

Även TMF återkommer till Nordbygg 2018. Denna gång satsas på en egen monter invid svenskt Trä.

– Vårt syfte är sprida kunskap om industriellt träbyggande och då ser vi medverkan på både Nordbygg, och Samhällsbyggararenen i Almedalen, en effektiv tvåstegsraket, säger Gustaf Edgren, projektledare branschutveckling-trähus, på Trä och möbelföretagen. 

Övergripande tema för TMFs tvåstegsraket är Trädgårdsstaden – där folk vill bo. För Nordbygg anpassas temat till mässbesökarna. Det betyder bland annat konkreta diskussioner och programpunkter om nya material och metoder.

– Vi kommer även att arrangera en tävling som vänder sig till hantverkare. Dessutom ska vår utbildning certifierad trähusbyggare presenteras, säger Anders Rosenkilde, chef teknisk utveckling på TMF.

För mer information besök www.nordbygg.se eller kontakta:
Peter Söderberg, projektchef
peter.soderberg@stockholmsmassan.se, 08-749 43 93


Inspiration och kunskap, affärsmöjligheter och nya vänner. Stockholmsmässan är Nordens största mötesplats med ett 70-tal branschledande mässor och hundratals nationella och internationella kongresser, konferenser och evenemang varje år. 
Vi ser fram emot att träffa dig!

    Adress: 125 80 Stockholm   Besöksadress: Mässvägen 1, Älvsjö   Tel: 08 – 749 41 00   Fax: 08 – 99 20 44   E-mail: info@stockholmsmassan.se   www.stockholmsmassan.se 

Stockholmsmässan AB   Org. nr: 556272-4491   Bankgiro Handelsbanken 730-7440, SEB 382-6005    VAT nr: SE556272449101
Stockholmsmässan är Nordens ledande arrangör och genomför varje år ett 60-tal branschledande mässor samt ett 100-tal nationella 

och internationella kongresser, konferenser och evenemang. Varje år välkomnar vi 10 000 utställare, 1,5 miljoner besökare och 

fler än 8 000 journalister från hela världen.
    Postadress: 125 80 Stockholm   Besöksadress: Mässvägen 1, Älvsjö   Telefon: 08-749 41 00   Fax: 08-99 20 44   E-post: info@stockholmsmassan.se   www.stockholmsmassan.se 

Stockholmsmässan AB   Org nr: 556272-4491   Bankgiro Handelsbanken 730-7440, SEB 382-6005   Plusgiro 19 90 28-2   VAT Nr SE556272449101


2 (2)

