Vinnare kritiserar upphandlingar.

Lärarförmedlarna som under året vunnit ett antal stora upphandlingar, senast i Stockholm och Sollentuna, tycker att kvaliteten ofta blir lidande. Så här säger företagets VD, Patricia Kimondo. 

· Självklart är vi glada och stolta över att vinna. Men samtidigt önskar jag att kommunerna tittade mer på vilken kvalitet barnen och ungdomarna får, än på prislappen. 

Det hör inte till vanligheterna att företag som vinner offentliga upphandlingar kritiserar upphandlingssystemet. Och Lärarförmedlarna är mycket framgångsrika inom offentlig upphandling. 

Flera stora upphandlingar vunna i år.

Nyligen vann Lärarförmedlarna ett ramavtal med Stockholms stad och Sollentuna kommun. Tidigare i år vann de en upphandling som omfattade Botkyrka, Haninge, Huddinge, Nacka, Nykvarn, Nynäshamn, Salem, Södertälje, Tyresö och Värmdö. 

· ​Anledningen till att vi säger det här är helt enkelt att vi är engagerade i skolan och dess framtid, säger Patricia Kimondo. Vi vill leva upp till de höga och berättigade krav som ställs på oss av såväl skolledning och lärare som elever och föräldrar.

Inköparna måste uppvärdera kvaliteten.

Lärarförmedlarna startade 1999 med en mycket tydlig affärsidé; att vara ett bemannings- och rekryteringsföretag helt inriktat på skola och förskola. 

· Min förhoppning är att dagens debatt om skolan ska leda till att inköparna i kommunerna i framtiden tittar mindre på kostnader och istället vågar sätta kvaliteten i centrum när man ska köpa tjänster till skolan. Risken är annars att skolan inte lever upp till dagens kvalitetskrav, avslutar Patricia Kimondo. 

För mer information, kontakta VD Patricia Kimondo. Mobil: 070-745 10 08 Telefon: 08-545 650 77. Fax: 08-545 650 78. Patricia.kimondo@lararformedlarna.se. www.lararformedlarna.se. Box 24188, 104 51 Stockholm. Besök: Linnégatan 89. 
