[image: image1.jpg](®)scanMont

- din Energipartner




Pressmeddelande 2012-09-03
ScanMont expanderar och blir auktoriserad distributör 
för Panasonic värmepumpar

Sedan starten 2011 har företaget ScanMont AB i Sävedalen nått en stark marknadsposition som grossist med den svenska värmepumpsmarknaden som målgrupp. En viktig del av affärsidéen har varit att erbjuda installationsföretag ett enklare och rakare sätt att köpa installationsmaterial. ”Rätt pris direkt” utan en krånglig rabattflora och ”Alltid allt i lager” och erfarna och kunniga medarbetare är framgångsfaktorer som drivit på ScanMonts tillväxt. Samma affärsfilosofi kommer att tillämpas när ScanMont nu blir auktoriserad distributör för Panasonic luftvärmepumpar i Sverige.
I samband med att avtalet tecknades offentliggjordes även att ScanMont blir ett dotterbolag till finska Scanoffice Oy som är nordeuropas ledande importör och grossist inom värmepumpsbranschen. Företagen har sedan tidigare en nära affärsrelation där ScanMont varit ett intressebolag till Scanoffice. Med ett utökat stöd från Scanoffice kommer ScanMont att inleda en expansion som bl a innebär nyrekryteringar och en utökad säljorganisation som kommer att jobba med uppsökande verksamhet ute på fältet.

- Vårt mål har hela tiden varit att bli en heltäckande grossist genom att kunna erbjuda ett sortiment av värmepumpar i tillägg till det breda tillbehörsprogrammet vi byggt upp sedan starten. Att vi nu fått möjlighet att bli en auktoriserad distributör för Panasonic är givetvis glädjande och värmepumparna passar mycket väl in i vår marknadsstrategi. Hälften av alla luftvärmepumpar som sålts i Sverige kommer från Panasonic, och trots att det på senare år kommit fler märken och fabrikat på den svenska marknaden ligger Panasonics luftvärmepumpar fortfarande i topp. Panasonic jobbar också ständigt på att förnya och vidareutveckla produkter för de klimatkrav som ställs i de nordiska länderna och för att energibesparingen ska bli så hög som möjligt, säger Johan Forsén som är VD på ScanMont AB.

Magnus Lindqvist, försäljningschef för luftvärmepumpar på Panasonic Nordic, ser det nya distributionsavtalet med ScanMont som ett viktigt led i ambitionen att ytterligare förstärka marknadspositionen.

- Trots marknadsframgångarna finns det ytterligare marknadspotential. ScanMont har på bara drygt ett år nått en stark marknadsposition som grossist med flera hundra mindre installationsföretag som kunder. Den tillväxtambition företaget har tillsammans Scanoffice Oy gör att vi ser ScanMont som en mycket intressant distributör, säger Magnus Lindqvist.

Scanoffice Oy grundades 1984 och är idag verksamma över hela Skandinavien. Omsättningen för 2011 uppgick till ca 320 miljoner kronor. Mikko Sandberg som är VD för Scanoffice Oy och menar att tidpunkten för att etablera ett koncernförhållande med ScanMont är väl vald.

 - Under den tid  som ScanMont varit ett intressebolag har företaget visat en imponerande utveckling. Närmare 600 svenska installationsföretag har tagit till sig affärsidéen med en rak och enkel prispolitik och snabba leveranser. Gensvaret från marknaden visar att det verkligen behövs en grossist som arbetar med fokus på lite mindre installationsföretag, men vi inser också att det för en fortsatt tillväxt behövs ytterligare resurser och en större säljorganisation. Avtalet med Panasonic gör också att marknadsmöjligheterna men också kraven ökar och därför ser vi tidpunkten som väl vald att gå in aktivare i ScanMont och göra företaget till ett dotterbolag till Scanoffice Oy, avslutar Mikko Sandberg.

 För mer information kontakta:
Johan Forsén, ScanMont AB, tel: 031-788 17 20, e-post: johan.forsen@scanmont.se
Mikko Sandberg, Scanoffice Oy +358 40 556 29 29, e-post: mikko.sandberg@scanoffice.fi
Magnus Lindqvist, Panasonic Nordic, 08-680 27 48.

